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Analisis Kebutuhan Pengadaan Barang
Dagang Grosir

•Grosir harus menganalisis
kebutuhan para peritel di lapangan.

•Peritel menyediakan produk yang 
dibutuhkan konsumen akhir
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Kesuksesan Grosir

Mampu menyediakan produk
kebutuhan pasar dari supplier
(Produsen).
Mampu mendistribusikan produk ke
ritel
Mampu menydiakan produk yang
dibutuhkan pasar konsumen.



Memahami ritel tempat
pendistribusian produk

17 kecamatan se kabupaten Bantul 
terklasifikasi

Daerah padat toko ritel: Bantul Kota, Kasihan, 
Bangun Tapan, Sewon, Pleret

Daerah agak padat toko ritel: Piyungan, Kretek, 
Srandakan, Jetis, Bambang Lipuro, Imogiri, 
Sanden.

Daerah jarang toko ritel: Dlingo, Pajangan, 
Pandak, Sedayu, Pundong

Maaf barang kali masih kurang pas



Penyediaan produk pada 
Grosir

•Produk apa saja yang diperlukan
PeRitel.

•Merek produk apa saja yang
diperlukan.

•Setiap satu minggu seberapa banyak
yang dibutuhkan peritel setiap produk
setiap merek.



Kesanggupan peritel belanja ke
grosir PDM

•Jarak lokasi belanja ke Grosir PDM

•Sudah memiliki tempat belanja lebih
dekat

•Sudah didrop barang dagangan pihak
lain

•Ragu kelengkapan barang di Grosir
PDM



Upaya Menyiapkan Barang
Grosir

•Survey Seluruh Toko Ritel Sampel Awal 6
Kecamatan (30%)

•Tiap Kecamatan 5 PRM

•Tiap PRM Dicari 5 Pengusaha Ritel
Muhammadiyah Atau Simpatisan
Muhammadiyah

•Total 150 Peritel Sebagai Sampel Kebutuhan
Produk Se Bantul.



Kesimpulan

Akan terpantau kebutuhan penyediaan
barang dagang dari Grosir Mubarok PDM
Bantul

1.Produk, merek dan jumlah satuan unit

2.Problem pendistribusian produk dari
grosir

3.Kesiapan peritel untukkerja sama
dengan grosir PDM
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